
Международная выставка и конференция медицинского туризма  

MTEC.Kiev, МВЦ, 30 сентября – 2 октября, 2014 г 
 
Для того чтобы выбрать правильную стратегию развития бизнеса, и успешно 
продвигать услуги на рынке медицинского туризма, надо не только понимать 
тенденции, но и учитывать все особенности работы с клиентами.  

Для кого предназначен курс? 
- туроператоры 
- турагенты 
- руководителей компаний по медицинскому туризму 
- руководителей больниц и клиник 
-представители государственных и правительственных учреждений, регулирующих политику 
здравоохранения 
- инвесторы, заинтересованные в медицинском туризме 
- страховые компании 
- директора по маркетингу клиник и больниц 
- представители профильных ассоциаций 
- врачи различных направлений 
- координаторы по работе с иностранными пациентами при клиниках 

Структура обучающего курса  
Тренинг включает в себя как теоретический блок так и практические упражнения, вопросы-ответы, обзор 
типичных схем, которые могут использоваться, чтобы помочь Вам в планировании и развитии медицинского 
туризма. 
 

1. Возможности в медицинском туризме 
Обзор стратегий, и определение целевой аудитории 
 

2. Определение потенциального клиента 

 Кто покупает? 

 Что они покупают? 

 Почему они покупают услуги? 

 Как много они тратят? 

 Куда они отправляются? 

 Почему они едут именно туда, а не в другое место? 
 

3. Формирование цены на услугу 

 Обзор существующих цен  

 Конкурентное ценообразование 
 

4. Подготовка к работе 

 Какие доктора и медсестры готовы ухаживать за пациентами?  

 Создание кластера медицинского туризма 

 Формирование критериев для создания сетей медицинского туризма 

 Адаптация для  международного рынка: создание репутации, узнаваемость бренда, 
уникальные возможности 

 Координаторы направлений: основные навыки, терминология, планирование 

 Сотрудничество больниц и клиник со страховыми компаниями и третьими лицами 

 Привлечение инвесторов 

 Привлечение партнеров 
 

5. Быстрый старт 



 Разработка пробной программы 

 Что сделать в первую очередь – и почему? 
 

6. Тестирование по всему курсу 
 

О тренере 
Инструктор курса - Доктор Мария Тодд, автор 4 научных книг по медицинскому туризму, разработчик 
крупнейшей во всем мире системы предоставления медицинских услуг. 
 
Мария организовала тренинги и семинары для представителей правительства, инвесторов, управляющих 
больницами, врачей, отелей, термальных и СПА-курортов, санаториев более чем в 100 странах на 6-ти 
континентах. 
 
Доктор Тодд знает медицинский туризм во всех его аспектах. Она работала как медсестрой в операционной,  
так и управляющим больницей. Она и ее команда опытных специалистов в сфере здравоохранения 
подготавливает клиники по всему миру для успешного прохождения аккредитации. Также, ее команда 
специалистов по медицинскому туризму помогает клиникам и больницам вести целевую маркетинговую 
кампанию и работу по развитию бренда. Она подписывает более 1500 контрактов ежегодно. Помогает в 
разработке и подготовке проектов законов и постановлений. 
 
Мало кто может с ней сравниться в медицинском туризме во всем мире, поскольку доктор Тодд также имеет 
многолетний опыт практической работы в качестве турагента, туроператора, директора по развитию отелей, 
а также координатора направления медицинского туризма. 

 

СТОИМОСТЬ КУРСА:  800 грн. за каждого участника; 
при заявке от 2-х участников скидка -10%; 
для членов Украинской Ассоциации Медицинского Туризма – дополнительная скидка 10% 
 
 
 
Регистрация и предварительная запись    ЗДЕСЬ  
 
Либо:         

по тел.: +38 067 692 66 82,  
E-mail:  uamtoffice@gmail.com 

http://uamt.org.ua/en/about-us/2-uncategorised/175-forma-zayavki-dlya-uchastiya-v-treninge-seminare-shkola-meditsinskogo-turizma-d-ra-marii-todd.html

